Fecha aprobacion: 18/09/2020

UNIVERSIDAD
DEL AZUAY

FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS
ESCUELA DE DERECHO

1. Datos generales

Materia: DERECHO MERCANTIL ESPECIAL | Nivel: 7
Cédigo: CJuo04¢6 Distribucién de horas.
Paralelo: B ,. ”

Docencia | Practico Auténomo: 0 [Total horas

Periodo : Septiembre-2020 a Febrero-2021
Profesor: CORDERO BARZALLO JUAN CARLOS ostemas | autonomo
Correo jcorderobar@uazuay.edu.ec
electrénico: 5 5
Premrequisitos:

Codigo: CJU0049 Materia: DERECHO MERCANTIL GENERAL I

2. Descripcién y objetivos de la materia

En este ciclo estudiaremos los contfratos que anteceden al proceso productivo, bdsicamente la compraventa mercantil, caracteristicas,
elementos, especies o modalidades de compraventa, el desarrollo del régimen internacional uniforme para la compraventa de mercaderias,
las reglas internacionales para la interpretacion de los términos comerciales; y, los contratos relacionados directamente en la ejecucion del
proceso productivo, comercial y de prestacién de servicios como el mandato y sus diversas formas, el depdsito, el comodato, etc.

El marco juridica aplicable a los actos de comercio legalmente calificados como tales, asi como el andlisis de instituciones juridicas utilizadas
diariamente por comerciantes y por quienes no tfienen esa calidad y que no se encuentran reguladas dentro de nuestro ordenamiento
juridico, como la doble regulacién que en materia de obligaciones se presenta en nuestro sistema juridico, constituyen pilares fundamentales
dentro del estudio de la contratacion mercantil. En consecuencia, para los futuros abogados su estudio les permitird conocer la tendencia
moderna a la unificacién normativa de las instituciones mercantiles impulsadas por organismos del sector publico y privado y aplicar en la
formacién de los contratos mercantiles. En resumen es una materia base dentro del derecho privado pues de su estudio se derivan ofras
catedras.

El estudio de los actos de comercio, los contratos y las instituciones mercantiles constituyen pilares fundamentales para el estudio de Derecho
Mercantil II cuyo contenido abarca el andlisis de las diversas modalidades contractuales, los contratos comerciales modernos y estd
directamente vinculado con la cdtedra de Obligaciones, Procesal, Clinica Mercantil y Derecho Internacional Privado vy el Arbitraje Comerciall
como un medio alternativo para solucionar las confroversias comerciales.

3. Objetivos de Desarrollo Sostenible

4. Contenidos

1.1.2001. Introduccién. Elimpacto de la globalizacion. El mercado

1.1.2002. Concepto de Derecho Comercial. Criterios sobre el concepto. Diversas modalidades de contratacion en el comercio actual.
1.1.2003 Propiedad privada. Libertad contractual. El respeto a los contratos

1.1.2004 Funcién econdmica y social de los contratos comerciales

1.2.4.1 Actos preparatorios del confrato

1.2.10 La contfratacion a través de mdquinas. El contfrato electronico.

1.2.2001 Elementos esenciales del contfrato. Clases de contratos

1.2.2002 Tipicidad. Contenido. Cldusulas especiales
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1.2.2003

Incumplimiento. Nulidad. Anulabilidad.

1.2.2004 Oferta y aceptacion. Responsablidad contractual

1.2.2005 Promesa del negocio juridico. Condiciones generales y especiales.

1.2.2006 Prinicipios de la contratacién mercantil

1.2.2007 Clasificacion de los contratos mercantiles: contratos tipicos y atipicos

1.2.2008 Conftrato estdndar (o uniforme). Contratos con cldusulas predispuestas

1.2.2009 Condiciones generales de la contratacion. Contrato de adhesién

2 DE LOS CONTRATOS TiPICOS MAS COMUNES

2.1 LA COMPRAVENTA MERCANTIL

2.1.2001 Nociones Generales. Funcidén Econdmica y Social de la Compraventa.- Definicién Legal

Caracteristicas de la compraventa. Requisitos para que exista compraventa. Partes.- Capacidad y legitimacion.-
2.1.2002 L . -
Consentimiento.- Objeto: a) La cosa, b) el precio

21,2003 a) Obligaciones y derechos del Vendedor. b) Obligaciones y derechos del Comprador. c) Ejecuciéon normal de la
s compraventa.

2.1.2004 La Transmision del riesgo. Disposiciones comunes a las obligaciones del vendedor y comprador.

2.2 LA VENTA CON RESERVA DE DOMINIO

292001 Generalidades.- Formalizacién.- Probiciones.- La Devolucion.- El Remate.- La Competencia.- La Cesién.- La Prescripcion.-
- Procedimiento.

2.3 La Venta Comercial de Bienes Raices

2.4 LA PERMUTA

2.4.2001 Antecedentes.- La Permuta como operacion econdmica.- El Contrato de Permuta en el Ordenamiento Legal.-

2.4.2002 Definicion.- Caracteristicas.- Requisitos.- Permuta y figuras juridicas afines.- Comparacion.- Modalidades de Permuta

2.5 LA TRANSFERENCIA Y TRANSMISION DE LA EMPRESA Y DEL ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO

2.5.2001 Perfeccionamiento.- Entrega.- Obligaciones.- Requisitos.- Subrogacion.- Responsabilidades.- Utilidades.

2.6 EL CONTRATO DE SUMINISTRO

2.6.2001 El precio.- Plazo.- Incumplimiento.- Terminacion.

2.7 EL ARRENDAMIENTO

271 Del arrendamiento de cosas.- Antecedentes y Generalidades.- Definicion.- Distincidén entre el arrendamiento y otras figuras
o afines.- Caracteristicas.- Elementos Esenciales

2.8 Inmuebles de uso comercial.- restitucion.- obligaciones.- responsabilidades.- permisos.- prohibiciones.

2.8 EL ARRIENDO DE LOCALES COMERCIALES ; LA CONCESION MERCANTIL DE BIENES INMUEBLES

2.9 EL ARRENDAMIENTO MERCANTIL

29 Leasing.- Origen y Evolucién.- Aspectos econdmicos del Leasing.- Definiciones: Legales, Doctrinales, Juridicas.- Clases de
) Leasing.-

2.9.2002 Requisitos.- Plazo.- Derechos.- Beneficios.- Incumplimiento.- Pago.- Seguro.- Inscripcion.

2.10 EL CONTRATO DE COMISION

2.10.2001 Generalidades.- Derechos y Obligaciones.- Plazo.- Dafos.- Pago.- Caducidad.- Prescripcion.

2.11 EL CONTRATO DE AGENCIA

2.11.2001 Generalidades.- Obligaciones.- Contenido.- Retribucién.- Terminacion.

2.12 EL CONTRATO DE CORRETAJE O INTERMEDIACION MERCANTIL

2.12.1 Generalidades.- Definicidon.- Forma.- Honorarios.- Responsabilidades.- Prohibiciones.- Prescripcién.- Disposiciones Generales.

5. Sistema de Evaluacién

Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia
Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias
aa. Conocer y relacionar conceptos, principios, instituciones y normas.
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Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia

Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias

-3 Aplicar la doctrina y la distinta normativa aplicable a las instituciones en -Evaluacion escrita
estudio. 3 Redactar trabajos de investigacion mediante andlisis comparativos

ab. Aplicar conceptos, métodos, principios y normas abstractas a casos reales e hipotéticos.

-3 Explicar con precisién, oralmente o por escrito, los alegatos juridicos -Evaluacion escrita
relacionados con el caso.
ae. Identificar la vinculacién de la norma con los principios constitucionales de los que deriva y los valores que

subyacen a estos Ultimos.

-3 Determinar las regulaciones civiles y mercantiles en materia de obligaciones. -Evaluacion escrita
as. Identificar las relaciones de las Ciencias Juridicas con otras dreas del conocimiento.

-5 Apoyar y asesorar en proyectos de creacién de cuerpos normativos o -Evaluacion escrita
reformas legales

ax. Criticar y cuestionar el sistema juridico vigente a fin de contribuir a su desarrollo.

-5 Explicar con precisién, oralmente o por escrito, los alegatos juridicos -Evaluacion escrita
relacionados con el caso.

ba. Conocer el contenido general de la legislacién nacional e internacional en las distintas dreas del Derecho.

Desglose de evaluacién

-5 Comprender los procesos de unificacion normativa en materia mercantil

-Evaluacion escrita

Evidencia Descripcién Contenidos silabo a Aporte Cadlificacién Semana
evaluar
Evaluacion - EL DERECHO MERCANTIL Y LOS | APORTE Semana: 8 (09-NOV-
escrita APORTE DE DESEMPENG | -0\ 1 AT0s DESEMPERO | ° 20 al 14-NOV-20)
. DE LOS CONTRATOS TIPICOS ]
E‘S’S:ﬁgc'on APORTE DE DESEMPENO | MAS COMUNES, EL DERECHO SE?E'iATEEN ols ;?EFQO?EIIIE—(QQE)ENE_
MERCANTIL Y LOS CONTRATOS
APORTE
Semana: 13 (14-DIC-
APORTE CUMPLIMIENTO gUMPLIMIENT 10 20 al 19-DIC-20)
APORTE Semana: 13 (14-DIC-
APORTE ASISTENCIA ASISTENCIA | 19 20 al 19-DIC-20)
acion DE LOS CONTRATOS TIPICOS Em\”[‘EN Semana: 19-20 (25-
oscrita EXAMEN ASINCRONICO | MAS COMUNES, EL DERECHO ASINCRANIC | 1© 01-2021 al 30-01-
MERCANTIL Y LOS CONTRATOS | 2021)
] EXAMEN
5 DE LOS CONTRATOS TIPICOS .
ZSHSQOH EXAMEN SINCRONICO MAS COMUNES, EL DERECHO i;ﬁ\léRONl ol ;?EFQOO'E,LE (22]5'ENE'
: MERCANTIL Y LOS CONTRATOS | 5 -ENE-21)
Evaluacion DE LOS CONTRATOS TIPICOS | SUPLETORIO Semana: 19-20 (25-
escrﬁo EXAMEN ASINCRONICO | MAS COMUNES, EL DERECHO | ASINCRONIC| 10 01-2021 al 30-01-
MERCANTIL Y LOS CONTRATOS | O 2021)
Evaluacion DE LOS CONTRATOS TIPICOS | SUPLETORIO Semana: 19 (25-ENE-
escrita EXAMEN SINCRONICO MAS COMUNES, EL DERECHO | ASINCRONIC| 10 2 al 30—I'ENE—21)
MERCANTIL Y LOS CONTRATOS | O
Metodologia

Criterios de evaluacion
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VICTOR M.
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Web

Autor Titulo Url

Feldstein De Cdardenas, E-Libro http://www.uazuay.edu.ec/bibliotecas/elibro/

Sara Lidia Arbitraje E

Inversiones Extranjeras

Oviedo Albdn Jorge E-Libro http://www.uazuay.edu.ec/bibliotecas/elibro/

Aplicacion Material De La

Convencion De Las

Naciones Unidas Sobre La

Compraventa

ALVAREZ DIDYME-DOME,

MANUEL JOSE

CONTRATOS MERCANTILES

https://ebookcentral.proquest.com/lib/uasuaysp/reader.action?docID

=3201945

SORIA AGUILAR, ALFREDO

F.; OSTERLING LETTS,
MADELEINE

CONTRATOS MODERNOS: ELEMENTOS
ESENCIALES Y REGLAS APLICABLES PARA

ACUERDOS COMERCIALES

Software

Revista

Bibliografia de apoyo

Libros

Web

Software

Revista
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Docente Director/Junta
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