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1. Datos generales

Materia:

Cédigo:

Paralelo:
Periodo :
Profesor:

Correo

electrénico:

Premrequisitos:
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AEMO0018

F

Agosto-2024 a Diciembre-2024
TONON ORDONEZ LUIS BERNARDO

[fonon@uazuay.edu.ec

Cédigo: AEM0001 Materia: ECONOMIA I

2. Descripcidn y objetivos de la materia

Esta materia pretende: Brindar las herramientas tedricas y prdcticas que generen conocimiento de los negocios internacionales y su
aplicacion empresarial. Describir los distintos procesos de integracion. Analizar las instituciones y acuerdos comerciales bilaterales y
multilaterales.

Esta materia fusiona conceptos de materias vistas en ciclos anteriores como Economia |y Il, Marketing Estratégico, Administracion Estratégica

y Politica de Negocios para dar una vision global del entorno internacional.

En un mundo globalizado e interconectado es muy importante que los futuros empresarios conozcan las distintas oportunidades que el
entorno brinda para la internacionalizacién empresarial, creadas por las diferencias econdmicas, politicas y sociales existentes entre los

paises.

3. Objetivos de Desarrollo Sostenible

TRABAJO DECENTE
Y CRECIMIENTO
ECONOMICO

i

4, Contenidos

Nivel:

Fecha aprobacion: 05/08/2024

7

Distribucién de horas.

Docencia | Practico Autdbnomo: 96 |Total horas
Sistemas Autébnomo
de tutorias
64 0 96 160

1 Conceptos bdsicos
1.01 Exportaciones

1.02 Importaciones

1.03 Politica comercial
1.04 Aranceles

1.05 Incoterms

1.06 Tipo de cambio
1.07 Balanza de pagos

Pdgina 1 de 5




Comercio internacional

2.01 Beneficios

2.02 Costos

2.03 Apertura comercial versus proteccionismo
3 Globalizacién

3.01 Procesos

3.02 Factores impulsadores

3.03 Libre comercio

3.04 La Organizaciéon Mundial del Comercio

4 Diferencias econémicas y politicas entre paises
4.01 Paises desarrollados

4.02 Paises en proceso de desarrollo

4.03 Paises subdesarrollados

5 Diferencias culturales

5.01 Formas de negociacion

6 Procesos de integracion

6.01 Unién Europea

6.02 Mercosur

6.03 Comunidad Andina de Naciones

6.04 TLCAN

6.05 DRCAPTA

7 Estrategia en los negocios infernacionales
7.01 Internacionalizacién empresarial

7.02 Expansion de mercados

7.03 Ubicacién y reducciéon de costos

7.04 Competitividad

8 Organizacion de los negocios internacionales
8.01 Arquitectura organizacional

8.02 Estructura

8.03 Cultura organizacional

8.04 Recursos humanos

9 Alianzas estratégicas

9.01 Administracion financiera internacional
9.02 Inversiones

92.03 Financiamiento

9.04 Costeo

10 Comercio electréonico

10.01 Infroduccién al comercio electronico
10.02 Impacto de las Redes Sociales en el comercio mundial
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Casos de Estudio

11.01

Casos de Estudio

5. Sistema de Evaluacion

Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia

Resultado de aprendizaje de la materia
ah. Conocer y comprender las relaciones econémicas que regula las actividades empresariales

Evidencias

Desglose de evaluacién

-ldentifica oportunidades de negocio a nivel internacional. Conoce los
procesos de comercio exterior.

-Evaluacion escrita

-Reactivos

-Trabajos prdcticos -

productos

Evidencia

Descripcién

Contenidos silabo a
evaluar

Aporte

Cdlificaciéon

Semana

Reactivos

Control de lectura

Comercio internacional,
Conceptos bdsicos

APORTE

Semana: 2
(02/09/2024 al
07/09/2024)

Trabajos
prdcticos -
productos

Trabajo

Comercio internacional,
Conceptos bdsicos,
Diferencias econémicas y
politicas entre paises,
Globalizacién

APORTE

Semana: 3
(09/09/2024 al
14/09/2024)

Evaluacién
escrita

Prueba.

Comercio internacional,
Conceptos bdsicos,
Globalizacién

APORTE

Semana: 4
(16/09/2024 all
21/09/2024)

Reactivos

Control de lectura

Diferencias culturales

APORTE

Semana: 7
(07/10/2024 all
12/10/2024)

Evaluacién
escrita

Prueba.

Diferencias culturales,
Diferencias econémicas y
politicas entre paises,
Estrategia en los negocios
infernacionales, Procesos de
integracién

APORTE

Semana: 8
(14/10/2024 al
19/10/2024)

Trabajos
practicos -
productos

Trabajo final

Alianzas estratégicas, Casos
de Estudio, Comercio
electréonico, Comercio
infernacional, Conceptos

bdsicos, Diferencias culturales,

Diferencias econémicas y
politicas entre paises,
Estrategia en los negocios

internacionales, Globalizacion,

Organizacion de los negocios
infernacionales, Procesos de
infegraciéon

APORTE

Semana: 12
(11/11/2024 al
13/11/2024)

Evaluacién
escrita

Examen

Alianzas estratégicas, Casos
de Estudio, Comercio
electronico, Comercio
internacional, Conceptos

bdsicos, Diferencias culturales,

Diferencias econémicas y
politicas entre paises,
Estrategia en los negocios

internacionales, Globalizacion,

Organizacion de los negocios
internacionales, Procesos de
integracién

EXAMEN

20

Semana: 15
(02/12/2024 all
03/12/2024)

Evaluacion
escrita

Examen

Alianzas estratégicas, Casos
de Estudio, Comercio
electréonico, Comercio
infernacional, Conceptos
bdsicos, Diferencias culfurales,
Diferencias econémicas y
politicas entre paises,
Estrategia en los negocios

internacionales, Globalizacion,

Organizacion de los negocios
infernacionales, Procesos de
infegraciéon

SUPLETORIO

20

Semana: 17-18 (15-
12-2024 al 21-12-
2024)
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Metodologia

Descripcién Tipo horas

Se desarrollard por cada alumno por medio ejercicios planteados y de lecturas de

. . Autébnomo
materiales seleccionados sobre cada tema.

En las clases se desarrollard la explicacion tedrica de cada tema por medio de
ejemplos, videos y otros materiales seleccionados. También se desarrollardn ejercicios Total docencia
numéricos y grdaficos por medio de la utilizacion del pizarrdn.

Criterios de evaluacién

Descripcion Tipo horas

Se evaluard por medio de controles de lectura y pruebas. Auténomo

Se evaluard por medio de deberes, frabajos o ensayos que serdn cargados en el
campus virtual. Total docencia
Todas las actividades serdn calificadas sobre 10 puntos. Se tomardn en cuenta, las
fuentes de informacion, el fratamiento del tema vy las conclusiones.

Los trabajos serdn escritos con letra Times New Roman tamano 12, interlineado sencillo.
Se utilizard en sistema TURNITIN para determinar los niveles de similitud con trabajos de
ofros estudiantes o fuentes de Internet. En el caso que se demuestre que cualquier
frabajo se ha copiado de Internet, de ofro companero o que no se especifique
claramente su fuente, este serd calificado con cero.

Siempre se fomard en cuenta la ortografia y gramdtica. Por cada error ortogrdfico,
gramatical o de formato se rebajard 0.5 puntos de la calificacion total hasta un méximo
de 5 de los 10 puntos.

No se recibirdn trabajos extempordneos.

6. Referencias
Bibliografia base

Libros
Autor Editorial Titulo Ano ISBN
Hill C. McGraw-Hill Negocios Internacionales. Competencia en 2011
el mercado global
Web
Software
Revista

Bibliografia de apoyo

Libros
Autor Editorial Titulo ARO ISBN
Altamirano, J. Casa editora de la Los Retos de la Integracidon Andina: Un 2023 9 789942 618566
Tonon, L. Universidad del Azuay.  andlisis critico - propositivo del proceso.
Caso Ecuador.
https://publicaciones.uazuay.edu.ec/index.
php/ceuazuay/catalog/book/43
Web
Autor Titulo Url
ProEcuador Guia de exportacion. https://www.proecuador.gob.ec/
Banco Central del Ecuador Informacién para exportadores. https://www.proecuador.gob.ec/
ICEX Espafia Exportacion e Informaciéon paises y mercados. https://www.icex.es/
Inversiones
Software
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Revista

Autor Volumen Titulo ARo DOI
Jaramillo, S. Gestion: Revista Ventajas y desventajas de la firma de 2023 https://doi.org/10.
Docente Director/Junta

Fecha aprobacion: 05/08/2024
Estado: Aprobado
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