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2. Descripcidn y objetivos de la materia

En este ciclo estudiaremos los contratos comerciales en la actualidad, los nuevos procedimientos y técnicas de contratacién en el comercio
actual, en que consiste la contratacién masiva, cual es la responsabilidad de productores y proveedores en la contratacion mercantil, la
publicidad como factor determinante en la contratacién mercantil. Pondremos especial interés en el andlisis de cual es la influencia del
comercio actual sobre las categorias contractuales. Para finalizar estudiaremos algunos contratos modernos.

La importancia de la materia radica en la necesidad de conocer las nuevas modalidades de contratacidon mercantil que corresponde a la
evolucién tecnolégica al servicio de una economia de mercado y a la creciente demanda de bienes y servicios como consecuencia de las
profundas transformaciones econdmicas, sociales y politicas. El estudio de estos contratos modernos permitird al futuro profesional una
formacidn integral pues podrd tener los conocimientos bdsicos de instrumentos uniformes en materia mercantil, canales de comercializacién,
usos y prdcticas comerciales y formas modernas de resolver conflictos en esta materia.

El estudio de los contratos comerciales modernos, los elementos y caracteristicas que rodean a estos, encuentra su sustento y directa
vinculacion con las cdtedras de Derecho Mercantil General, Obligaciones, Procesal, Derecho Internacional Privado, Clinica Mercantil y
Medios Alternativos para la solucidn de controversias.

3. Objetivos de Desarrollo Sostenible

4, Contenidos

1.1.1. Infroduccién. El impacto de la globalizacion.

1.1.2. Funcion econdmica y social de los contfratos comerciales

1.1.3. Concepto de Derecho Comercial. Criterios sobre el concepto. Diversas modalidades de contratacién en el comercio actual.
1.1.4. Contrato estandar (o uniforme). Contratos con cldusulas predispuestas

1.1.5. Condiciones generales de Contratacién. Contrato de adhesion

1.2.1. Introduccién. Las denominadas srelaciones contractuales de hechog

1.2.2. Contratos celebrados por medios mecdnicos

1.2.3. La tecnologia en la celebracién de los contratos comerciales. Contratacion por ordenadores

1.2.4. Qué se entiende por documento electronico
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1.2.5. Problemas que se plantean en los contratos celebrados por medios electronicos

1.3.1. El contrato en Masa (masivo o en serie) . Consideraciones Generales

1.3.2. Principales aspectos que diferencian al contrato comercial en masa del contrato civil.

1.3.3. Interpretacion los contratos comerciales en el frafico en Masa.

1.3.4. Cldausulas abusivas.

1.3.5. Concepto de confrato, necesidad de revision.

1.4.1. La produccién de bienes

1.4 Ei;?rc;r;soobilidod por los productos elaborados. Responsabilidad del fabricante frente al adquirente o usuario con quien no

143, Rgsponsobilidod del vengledqr que vende directamente al consumidor final. Responsabilidad del vendedor que vende

directamente al consumidor final

1.4.4. Responsabilidad del Exportador y del importador por los productos elaborados. Productos fabricados bajo control estatal

15.4. Publicidqd y proteccién del consum!dor.. La protgccic’)n del consumidor y del usuario y su incidencia en el derecho mercantil.
) Incidencia de los contratos mercantiles en la sociedad actual

1.5.5. Proteccién de los consumidores. Derechos el Consumidor. Breve referencia a la Ley Orgdnica de Defensa del Consumidor.

1.51. Presencia de la Publicidad. Publicidad Comercial. Concepto de Publicidad Comercial

1.52. La publicidad como Disciplina. Importancia creciente de la publicidad

1.53. Control sobre la publicidad. Clases de Publicidad

2.1. Contratos Innominados

2.2. Criterios para la determinacién de un contrato innominado

2.3. Confratos nominados

2.3.1. Conftratos de comercializacién de productos y servicios

2.3.2. Conftratos de comercializacién sobre la propiedad intelectual.

2.3.3. Confratos bancarios.

2.3.4. Conftratos de colaboraciéon empresarial.

2.3.5. Oftros

2.4. Caracteristicas relevantes de los Contratos Comerciales Modernos

3.1.1. Introduccion.-Definicidn.- Terminologia- Naturaleza del contrato de Suministro Importancia econdmica del Suministro.-

3.1.2 Definicion.- Caracteristicas.- Partes que Intervienen en el Contrato.- Extincién del Contrato de Suministro

3.2.1. Concepto.- Finalidad

3.2.2. Partes

3.2.3. Caracteristicas del contrato de distribucion

3.2.4. Obligaciones y derechos de las partes. Diferencia entre el contrato de distribucién y el contrato de concesion

3.3.1. Introduccién- Concepto

3.3.2. Caracteristicas particulares

3.3.3. La Concesiéon en el comercio actual

3.3.4. Concesién como un modo de intermediacién. Clausulas frecuentes en este contrato

3.4.1. Definicion. Justificacion Econdmica. Elementos de tipo social.

3.4.2. Caracteres. Clasificaciéon. Modalidades. Diferenciacién Figuras afines. Posicion Juridica del Licenciante.

3.4.3. Posicién Juridica del Licenciatario. Cldusulas Especiales. Terminacion

3.5.1. Definicion. Justificacion Econdmica Caracteres. Clasificacién. Modalidades.

3.5.2. Diferenciacion Figuras afines. Posicion Juridica del Titular. Posicién Juridica del Adquirente. Cldusulas Especiales. Terminacion.
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Definicion. Justificaciéon Econdmica. Elementos de tipo social. Caracteres. Clasificacion. Modalidades. Diferenciacion Figuras

3.6.1. -
afines.

3.6.2. Posicion Juridica del Titular. Posicién Juridica del Manager. Cldusulas Especiales. Terminacion

3.7.1. Definicion. Justificacion Econdmica. Elementos de tipo social. Caracteres.

379 Clasificacion. Modalidades. Diferenciacion Figuras afines. Posicion Juridica del Patrocinador. Posicion Juridica del Patrocinado,|
T Cldusulas Especiales. Terminacion

3.8.] Concepto y antecedentes.- Origen y desenvolvimiento.- Terminologia.- Partes.- Servicio que presta el factor al factoriado.-
U Modalidades que pueden convenirse entre las partes

389 Funcién econdmica.- Principales caracteristicas.- Naturaleza juridica.- Comparacion con otras figuras contractuales.- Extincion
T del contrato de Factoring

3.9.1. Antecedentes.- Circulo de compradores.- Contrato de ahorro.- Efectos.- Clasificacién.-

3.9.2. Sociedad administradora del circulo.- Partes.- Naturaleza del contrato.- Extincién del contfrato

3.10.1. Significado de la expresién Joint Venture.- Concentracién empresaria

3.10.2. Especies.- Transferenciade tecnologia y Joint Venture.- Joint Venture Internacionales

31,1, Concepto.- Enfoque juridico.- Reglamento

3112 Administrador.- Plazo para el uso de la unidad (Tiempo Compartido) .- Asignacién del periodo de uso.- Sistemas de
T Intercambio.- Naturaleza Juridica

312.1 Origen y evolucién (del agente de comercio al confrato de agencia).- Importancia y fines prdcticos.- Cuestiones derivadas
S de su cardcter de contrato innominado. Concepto.- Caracteristicas del contrato

3122 Derechos y obligaciones de las partes.- Otras figuras de sagentesg distintas de la del sagente de comercio.- Causas de

conclusidon del contrato de agencia

5. Sistema de Evaluacion

Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia
Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias
aa. Conocer y relacionar conceptos, principios, instituciones y normas.

-Aplicar la doctrina y la distinta normativa aplicable a las instituciones en -Evaluacion escrita

estudio. -Evaluacion orall
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
Ccasos y ofros

-Redactar trabajos de investigacién mediante andlisis comparativos. -Evaluacion escrita
-Evaluacion oral
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
Ccasos y ofros

ab. Aplicar conceptos, métodos, principios y normas abstractas a casos reales e hipotéticos.

-Explicar con precision, oralmente o por escrito, los alegatos juridicos -Evaluacion escrita

relacionados con el caso. -Evaluacion oral
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
Ccasos y ofros

ae. Identificar la vinculacién de la norma con los principios constitucionales de los que deriva y los valores que
subyacen a estos Ultimos.

-Determinar las regulaciones civiles y mercantiles en materia de obligaciones. -Evaluacion escrita
-Evaluacion orall
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
Casos y ofros

as. ldentificar las relaciones de las Ciencias Juridicas con otras dreas del conocimiento.

-Apoyar y asesorar en proyectos de creacion de cuerpos normativos o -Evaluacion escrita

reformas legales -Evaluacion oral
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
Casos y ofros

ax. Criticar y cuestionar el sistema juridico vigente a fin de contribuir a su desarmrollo.

-Explicar con precision, oralmente o por escrito, los alegatos juridicos -Evaluacion escrita

relacionados con el caso. -Evaluacion orall
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
Casos y ofros

ba. Conocer el contenido general de la legislacion nacional e internacional en las distintas dreas del Derecho.

-Comprender los procesos de unificacidon normativa en materia mercantil -Evaluacion escrita

-Evaluacion orall
-Investigaciones
-Resolucién de ejercicios,
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Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia
Resultado de aprendizaje de la materia

Desglose de evaluacién

Evidencias

Ccasos y ofros

Evidencia Descripcién Contenidos silabo a Aporte | Cadlificacién Semana
evaluar
. . Semana: 3 (26-MAR-
Investigaciones | ensayo APORTE 1 2 18 ol 29-MAR-18)

- - Semana: 4 (02-ABR-
Evaluacion oral | Sustentacion APORTE 1 2 18 al 07-ABR-18)
Evaluacion . Semana: 5 (09-ABR-
escrita Prueba escrita APORTE 1 6 18 ol 14-ABR-18)
Evaluacion Semana: 8 (01-MAY-
escrita Control de Lectura APORTE 2 2 18 al 05-MAY-18)
Resolucion de

ST . Semana: 9 (07-MAY-
ejercicios, casos | Estudio de casos. APORTE 2 2 18 al 09-MAY-18)
v otros
Evaluacion . Semana: 10 (14-MAY-
escrita Prueba escrita APORTE 2 6 18 ol 19-MAY-18)

- - Semana: 12 (28-MAY-
Evaluacion oral | Sustentacion APORTE 3 2 18 ol 02-JUN-18)
Evaluacion Evaluaciones con Google Semana: 14 (11-JUN-
escrita Classroom. APORTE 3 2 18 al 16-JUN-18)
Evaluacion . Semana: 15 (18-JUN-
escrita Prueba escrita. APORTE 3 6 18 ol 23-JUN-18)

Semana: 17-18 (01-
Evaluacién oral | Examen final oral EXAMEN 20 07-2018 al 14-07-
2018)
Evaluacién oral | Examen final oral SUPLETORIO | 20 Semana: 20 (al)
Metodologia
Criterios de evaluacién
6. Referencias
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coparticipacidon empresarial

Web

Software

Revista
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Libros

Autor Editorial Titulo Ano ISBN
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Revista
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